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あらゆる面でライバルに差をつけるため、もっと企業を強くしませんか？ 

本本本本セミナーセミナーセミナーセミナーではではではでは、、、、企業企業企業企業をををを強強強強くするくするくするくする７７７７つのつのつのつの法則法則法則法則をををを多面的多面的多面的多面的、、、、多角的多角的多角的多角的におにおにおにお話話話話ししますししますししますしします。。。。強強強強くするとはくするとはくするとはくするとは、、、、企業企業企業企業がががが成長成長成長成長

しつしつしつしつ続続続続けるということをけるということをけるということをけるということを目指目指目指目指すものですすものですすものですすものです。。。。講師講師講師講師陣陣陣陣はははは、、、、指導実績指導実績指導実績指導実績のあるのあるのあるのあるベテランベテランベテランベテランのののの経営経営経営経営コンサルタントコンサルタントコンサルタントコンサルタント（（（（中小企中小企中小企中小企

業診断士業診断士業診断士業診断士））））ですですですです。。。。第第第第１１１１回回回回ののののテーマテーマテーマテーマはははは「「「「営業力営業力営業力営業力」」」」とととと「「「「業務改善力業務改善力業務改善力業務改善力」」」」ですですですです。。。。「「「「営業力営業力営業力営業力」」」」はははは、、、、勝勝勝勝ちちちち続続続続けるけるけるける営業営業営業営業パーソンパーソンパーソンパーソン

育成育成育成育成のののの勘所勘所勘所勘所ををををおおおお話話話話しますしますしますします。。。。合合合合わせてわせてわせてわせて成功事例成功事例成功事例成功事例をををを多用多用多用多用しししし、、、、すぐにすぐにすぐにすぐに役立役立役立役立つつつつ知恵知恵知恵知恵ををををおおおお話話話話しますしますしますします。。。。「「「「業務改善力業務改善力業務改善力業務改善力」」」」ははははムダムダムダムダ

をなくしをなくしをなくしをなくし、、、、効率的効率的効率的効率的にににに業務業務業務業務をををを行行行行うためのうためのうためのうためのポイントポイントポイントポイントをおをおをおをお伝伝伝伝えしますえしますえしますえします。。。。どのどのどのどの業種業種業種業種、、、、どのどのどのどの仕事仕事仕事仕事にもにもにもにも適用適用適用適用できるできるできるできるノウハウノウハウノウハウノウハウ

がががが満載満載満載満載ですですですです。。。。是非是非是非是非このこのこのこの機会機会機会機会にごにごにごにご参加参加参加参加くださいくださいくださいください。。。。    

                                ☆ご参加の皆さまへご提供できる３つの価値 

        ①企業を強くする７つの法則を具体的にわかりやすく説明します（今回は営業力、業務改善力） 

        ②明日から企業経営にヒントとなる知恵や勘所をお伝えします 

        ③今日から使えるワークシート、資料をもれなく進呈します 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※※※※    おおおお申込申込申込申込みのみのみのみの方方方方はははは必要事項記入必要事項記入必要事項記入必要事項記入のののの上上上上、、、、切切切切りりりり取取取取らずにらずにらずにらずにＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸででででおおおお送送送送りりりり下下下下さいさいさいさい    

    申込申込申込申込みみみみ・・・・問合問合問合問合せせせせ先先先先    電話電話電話電話・・・・FAXFAXFAXFAX    ０３０３０３０３（（（（５６５４５６５４５６５４５６５４））））７８９０７８９０７８９０７８９０    担当担当担当担当：：：：浅見浅見浅見浅見    

貴社名  部署名  

ＴＥＬ  

ご住所 

〒 

 

 ＦＡＸ  

お名前  E-MAIL  

本申込書の個人情報は、上記セミナーの開催に伴う事務及びご連絡のみに使用し、同意なくその他の目的で使用したり、上記以外の目的で第三者へ開示・提

示することはございません 

 

今後、「７つの法則」の続きをお伝えするセミナーを 

第 2 回（2010 年 9 月）、3 回（2010 年 11 月）、4 回（2011 年 1 月）と予定しております 

激変の時代に役立つ「企業を強くする７つの法則」を習得する 

～第 1 回：営業力と業務改善力～ 

第第第第１１１１のののの法則法則法則法則    

「「「「深深深深くくくく考考考考えるえるえるえる営業営業営業営業パーソンパーソンパーソンパーソンがががが実績実績実績実績をををを残残残残すすすす」」」」    

講師：田中 浩 14:00～15:00 

【講師紹介】 

研修コンサルタント、中小企業診断士、株式会社 

ヒロ・マネジメント代表取締役。1997 年 2 月に経営コンサルタントと

して独立。営業力強化、プレゼンテーション、問題解決、リーダーシッ

プ、MBO（目標による管理）、等の研修、講演を行う。診断実績に人事制

度の構築、店舗診断、市場調査等がある。昨年度の研修・セミナー実績

は200日。 単著に『提案営業を極める』同友館、『トップ営業マンの交

渉術』ぱる出版、がある。http://www.hiro-management.jp/ 

第第第第２２２２のののの法則法則法則法則    

「「「「業務改善業務改善業務改善業務改善がががが強強強強いいいい組織組織組織組織をををを作作作作りりりり上上上上げるげるげるげる」」」」    

講師：田村 隆一郎 15:10～16:10 

【講師紹介】 

業務改善コンサルタント、物流コンサルタント、 

中小企業診断士。大手チェーンストアの物流部門を経て独立。製造業、

流通業、サービス業や自治体に対して、業務改善コンサルティング、物

流コンサルティング、研修を多数手がける。製造現場や物流現場などに

限らず、事務部門、営業部門などにも具体的な改善のアドバイスを行っ

て成果を追求している。田村経営コンサルティング事務所代表。

https://www.cims.jp/sun/tamryu/ 

日時日時日時日時：：：：平成平成平成平成２２２２２２２２年年年年７７７７月月月月２６２６２６２６日日日日（（（（月月月月））））１４１４１４１４：：：：００００００００～～～～１６１６１６１６：：：：３０３０３０３０＜＜＜＜質疑応答質疑応答質疑応答質疑応答もももも含含含含むむむむ＞＞＞＞        １３１３１３１３：：：：３０３０３０３０～～～～受付開始受付開始受付開始受付開始    

会場会場会場会場：：：：文京文京文京文京シビックセンターシビックセンターシビックセンターシビックセンター    ５５５５階会議室階会議室階会議室階会議室ＡＡＡＡ        （（（（東京都文京区春日東京都文京区春日東京都文京区春日東京都文京区春日1111----16161616----21  21  21  21  地下鉄地下鉄地下鉄地下鉄    後楽園駅後楽園駅後楽園駅後楽園駅またはまたはまたはまたは春日駅春日駅春日駅春日駅    からからからから徒歩徒歩徒歩徒歩1111分分分分））））    

対象対象対象対象：：：：経営者経営者経営者経営者、、、、経営管理者経営管理者経営管理者経営管理者、、、、人事担当者人事担当者人事担当者人事担当者、、、、営業責任者営業責任者営業責任者営業責任者、、、、営業担当者営業担当者営業担当者営業担当者    

受講料受講料受講料受講料    2222,,,,000000000000 円円円円    当日会場当日会場当日会場当日会場でででで承承承承りますりますりますります    

おおおお申込方法申込方法申込方法申込方法    下記下記下記下記にごにごにごにご記入記入記入記入のうえのうえのうえのうえ、、、、FAXFAXFAXFAX にておにておにておにてお申申申申しししし込込込込みくださいみくださいみくださいみください（（（（FAXFAXFAXFAX 番号番号番号番号をををを必必必必ずごずごずごずご記入記入記入記入くださいくださいくださいください））））    

 

 

 


